Noorder

LiAri7zan

Aankoopproces NoorderHorizon fase 2

Benieuwd hoe het aankoopproces in zijn werk gaat?
We hebben het in een stappenplan voor je uitgeschreven,

STAP 2
ORIENTATIEGESPREK
NEXTHOME

@)

Kopers (en potentiéle kopers) van een woning in NoorderHorizon kunnen profiteren van de kennis en
mogelijkheden van de Hypotheekspecialisten van NextHome, de hypotheekpartner van Dura Vermeer.

Vanaf dinsdag 30 juli kun je een oriéntatiegesprek aanvragen bij NextHome. Tijdens dit gesprek (wat gratis en
vrijblijvend is) krijg je naast uitleg over duurzaamheidshypotheken ook te horen of een hypotheek (als die
nodig is) haalbaar is. Ook worden de te verwachten maandlasten besproken. Zo weten jij en wij of een
hypotheek haalbaar (kun je een hypotheek verkrijgen voor het benodigde bedrag) en betaalbaar (vind jij dat er
een betaalbare maandlast ontstaat, waarbij ook het leven nog leuk blijft) is.

De oriéntatiegesprekken bij NextHome starten op dinsdag 30 juli en eindigen op vrijdag 13 september. Zorg
dat je op tijd een gesprek aanvraagt. LET OP: het resultaat van de oriéntatiegesprekken weegt mee bij de
toewijzing. Je hebt hiermee dus een voordeel bij de toewijzing. Als je graag in NoorderHorizon wil wonen raden
we je dus zeker aan een oriéntatiegesprek in te plannen.

Een oriéntatiegesprek bij NextHome vraag je aan door het intakeformulier in te vullen (zie downloads) en het
vervolgens naar info@nexthome.nl te mailen. NextHome nodigt je dan vervolgens uit voor een gesprek.

Heb je al een eigen hypotheekverklaring? Dan kun je deze laten checken door NextHome en kan je alsnog
voordeel krijgen bij de toewijzing.

Disclaimer: Dura Vermeer ziet zelf geen financiéle gegevens van (potentiéle) kopers in. Wij krijgen alleen te horen of jouw woningvoorkeur
haalbaar en betaalbaar is.
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STAP 5 Na toewijzing word je uitgenodigd voor een eerste gesprek bij de makelaar en NextHome (als je nog geen

VERKOOPGESPREK oriéntatiegesprek hebt gehad). Tijdens dit gesprek wordt je alles verteld over de huizen en het project. Van de
makelaar krijg je alle relevante documenten mee die je thuis op je gemak kunt doornemen. De optieperiode
duurt ca. 1 week.

Vervolgens vindt een tweede gesprek bij de makelaar plaats voor de ondertekening van de koop- en
aannemingsovereenkomst.

Natuurlijk is het verkoopteam tussentijds altijd beschikbaar voor al je vragen.
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